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{Qué haces esta noche?

era estudiar a la mismisima humanidad. Fue él,
el que la defini6 como persuasiéon y no como
conocimiento. Fue él, el que establecié los cinco
canones —que se corresponden con la secuencia
de cualquier discurso persuasivo- y las tres ramas
de la oratoria, estructura que le ha servido a Leith
para dar forma a su obra.

Antes de comenzar, lo primero es “descubrir los
mejores medios de persuasion” (INVENCION),
explorar qué es lo que se debe decir, seleccionar los
argumentos y contraargumentos que sustentaran
la exposicion. Sera la inseparable combinacion
del ethos, del pathos y del logos la que permitira
alcanzar la emocién y la persuasion buscadas
entre el publico.

ras esta reflexion, llega la hora de dilucidar

el orden (DISPOSICION) en el que se va a

llevar a cabo la intervencion. Para ello, nada
mejor que confeccionarla siguiendo el esquema
clasico establecido en la retérica Ad Herennium:
exordio, narracion, division, prueba, refutacion y
peroracién. Ahora, es el momento de preparar y
dar forma al discurso (ELOCUCION), un discurso
gue ira aderezado con el decoro y con el humor
correspondientes -tal y como resalta Sam Leiht-,
acompasando ritmo y tiempo a la diccion e
impregnandolo todo con el perfume de las flores
rhetoricae.

Y en este punto, es de obligado cumplimiento
construir un inmueble mnemotécnico (MEMORIA)
en el quealojareldiscurso. Que todos los elementos
y las ideas que hay tras ellos arraiguen en la mente
de forma que lo que se diga se desprenda del
pensamiento de manera espontanea y natural.

Por ultimo, hay que pasar a la ACCION, quinta y
Ultima parte de la retérica. Es hora de darle vida
y ponerle voz al texto. Es hora de que la pieza
retérica, tan cuidadosamente preparada, llegue
a su destinatario. Es hora de lucirse. jEs el gran
momento! Y para ello, Control. Control de la voz,
del ritmo, del tono, del volumen, de las manos, del
cuerpo, de las miradas... Control, control y mas

control.

inco partes de la retérica que Sam Leith ha

sabido explicar a la perfeccion con ejemplos

de grandes oradores, “Campeones de
la retoérica”, comenzando con Satan —el primer
maestro de la elocuencia- y continuando con
Ciceron, Abraham Lincoln, Churchill, Hitler, Martin
Luther King y Obama. Un apartado especial
ha dedicado Leith a esos autores de discursos
desconocidos, esos cuya maxima aspiracion
es escribir aquello que el orador piensa, en los
términos mas elocuentes en los que podrian
expresarlo; esos que juegan y combinan metaforas,
enargeias, auxesis, paralelismos, zeugmas,
digresiones, apostrofes...; esos que, tristemente,
no gozan de monumentos conmemorativos.

Si el poder de la retérica se basa en el deleite y la
persuasion, no hay discurso que se precie que no
deba seguir al pie de la letra los canones retdricos.
Bien forme parte del género deliberativo —lo que
se debe y no se debe hacer-, del judicial —lo justo
e injusto, lo legal e ilegal- o del epidictico- lo que
apela al elogio o a la recriminacion-, la retorica “se
viste de largo y saca brillo a sus zapatos de bailar”.

sta retdrica es la que habla de mi, habla de

ti, habla de todo aquello que nos hace a la

humanidad. Habla en los tribunales, en los
medios de comunicacion, en las iglesias, en los
colegios, en casa. Esta retorica habla de la mejor
manera que sabe hacerlo, vestida de gala, y asi es
como Sam Leith ha hablado de ella: con cuidado,
con esmero, con delicadez, con brillantez y con
un amplio conocimiento y dominio del tema.
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